ISPEC Tarim Bilimleri Dergisi
5(2): 381-392, 2021
© Telif hakki ISPEC e aittir

Arastirma Makalesi

Roohullah ALAMYAR*
ismet BOZP

1Ondokuz Mayis Universitesi Ziraat
Fakiiltesi Tarim Ekonomisi Boliimii

1aORCID: 0000-0003-1853-8389
®ORCID: 0000-0001-7316-9323

*Sorumlu yazar:

ismet.boz@omu.edu.tr

DOl
https://doi.org/10.46291/ISPECJASV

ol5iss2pp381-392

Alms (Received): 20/02/2021
Kabul Tarihi (Accepted): 26/03/2021

Anahtar Kelimeler
Piring, ¢eltik, piring pazarlamasi,
pazarlama sorunu, arz zinciri

Keywords
Rice, paddy, rice marketing,
marketing problems, supply chain

ISPEC Journal of Agr. Sciences
5(2): 381-32, 2021
Copyright © ISPEC

Research Article

E-ISSN:2717-7238

www.ispecjournal.com

I"Jreticilq}“in Pirin¢ Pazarlamada Yasadiklan Sorunlar ve
Coziim Onerileri: Takhar-Afganistan Ornegi

Ozet

Bu calismanin temel amaci Afganistanin Takhar ilinde piring
tireten ¢iftgilerin yasamakta olduklari pazarlama sorunlarini ortaya
koymak ve konu ile ilgili ¢6ziim Onerileri getirmektir. Arastirmanin
sahaya yonelik verileri ilde sistematik 6rnekleme yontemi ile
belirlenen 90 piring tireticisi ile yapilan yiiz yiize anketler ve
miilakatlardan elde edilmistir. Arastirma bulgularina gore, ilde
piring tiretiminin il ekonomisine daha fazla katki saglayabilmesi
i¢in giinlimiize kadar yeterince 6nlem alindigi sdylenememektedir.
[lde piring iireticileri {iretim ve pazarlamada gesitli sorunlar
yasamaktadir. Tiketiciler ise ¢ogunlukla ithal iiriinlere mahk{im
brrakilmigtir. Piring treten giftciler birgok farkli ¢esit piring
yetistirmektedir. Ancak bunlardan {igii (Sorha ziraati, Sela ve
Lavangi) gerek tat ve kalite, gerekse pisirme 6zellikleri bakimimdan
tiketiciler tarafindan daha ¢ok tercih edilmektedir. Bundan dolay1
bu ¢ tiiriin liretimi diger tiirlere gore daha fazla miktarlarda
gerceklesmektedir. Piring sektdriiniin il ekonomisine katkisini
artirmak i¢in, {ireticilerin pazarlara erisimi kolaylastirilmali,
aracilarin etkisi azaltilmali ve yerli irlinlerin tesvik edilmesi
gerekir.

Marketing Problems Encountered by Rice Peoducers and
Their Solutons: A Case Study of Takhar-Afghanistan

Abstract

The primary purpose of this study was to reveal the marketing
problems that rice farmers were experiencing in Takhar province
of Afghanistan and to provide solutions for the issue. The field data
of the research were obtained from face-to-face surveys and
interviews conducted with 90 rice producers in the province.
According to the findings of the research, it cannot be said that
enough measures have been taken to date in order to increase the
contributions of rice sector to the provincial economy. Rice
producers in the province are experiencing various problems in
production and marketing. Consumers are often condemned to
imported products. Farmers grow many different kinds of rice but
three of them (Sorha agriculture, Sela, and Lavangi) are preferred
by consumers in terms of both taste and quality, as well as their
cooking performance. For this reason, production amount of these
varieties in the province is higher than other varieties. In order to
increase the contribution of the rice sector to the provincial
economy, producers' access to markets should be facilitated,
intermediaries should be reduced, and local products should be
encouraged.
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GIRIiS

Tarim  Ozellikle gelismekte  olan
iilkelerde iilke niifusunun beslemesi; milli
gelir ve istthdama katki saglamasi; sanayi
sektorlinlin hammadde, isgiicli ve sermaye
bakimindan desteklemesi; sanayi
sektoriinde iiretilen tarimsal girdilere talep

olusturmasi ve tilke ihracatina katki
saglamasit bakimmdan yeri ve Onemi
yadsinmaz bir sektordiir. (Turhan ve

Varoglu, 2021; Muradi ve Boz, 2018;
Cinemre ve Kilig, 2015). Tarim sektoriiniin
gelismesi tarimla baglantili olan biitiin
sektorlere katki saglamakta ve {ilkenin
kalkinmasini hizlandirmaktadir.

Afganistan ekonomisi biiyiikk o6lciide
tarima bagli olan bir iilkedir. Cografi olarak
orta ve gliney Asya’nin tam ortasinda yer
almakta  ve denizlerle =~ baglantis
bulunmamaktadir. Ulke orta ve giiney Asya
arasinda bir koprii olusturmaktadir. Ayrica
bir Orta Dogu iilkesi olan Iran ile smirmnm
bulunmas1  Afganistan’t Asya Kitasini
Ortadogu’ya baglayan bir koprii konumuna
sokmaktadir. Afganistan iklim ozellikleri
bakimindan ¢ok degisken bir 06zellik
gostermekte olup neredeyse yilda dort
mevsimi yasamaktadir. Ozellikle daglik
bolgeler, orman alanlar1 ve zengin su
kaynaklar1 Afganistan’1t bolgedeki diger
ilkelerden aywran cografi 0Ozelliklerdir.
Ulkenin toplam alan1 652864 km? olup alan
bakimindan diinyada 41. sirada gelmektedir
(ABEA, 2021).

Takhar, Afganistan'in otuz dort ilinden
biridir. Ulkenin kuzey dogu bélgesi'nde yer
alan Takhar ilinin merkezi Talukan'dir.
Takhar kuzeydeki ana ticaret merkezleri ve
Afganistan'n merkezi arasinda uygun bir
konuma sahiptir (Alamyar, 2018).

Afganistan piring yetistiriciligi
bakimindan ©nemli bir {ilkedir. Gerek
pirincin geleneksel olarak iilke mutfaginda
onemli bir yer tutmasi, gerekse {ilke

topraklarinin  piring tarimina  elverisli
olmasi, bu iirinin Onemini daha da
artirmaktadir.  Son  yillarda  piring

tretiminde verim ve kaliteyi artirmak
amactyla 6nemli ¢aligmalar yapilmaktadir.
Ancak piring yetistirilen alanlarda basta
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sulama olmak iizere Onemli sorunlar
yasanmaktadir. Sovyetler  Birligi'nin
isgalinden oOnce  Uluslararast  Piring
Aragtirma Enstitiistiniin (IRRI)
Afganistan'da dort merkezi bulunmakta
olup (Sharuqi, 1977), bu merkezler ulusal
kaynaklarin korunmasi ve gelecek nesillere
aktarilmasit konularinda 6nemli hizmetler
sunmustur. Ozellikle piring cesitlerinin
gelistirilmesi  i¢in ~ birgok  arastirma
yapilmistir. Afganistan ve cevre iilkelerde
aromatik piring talebi ¢ok yiiksek
oldugundan ilgili enstiti bu 0&zelliklere
sahip Yasemin ve Basmati piring tiirlerini
gelistirmistir. Bu tiirler uzun taneli piringler
olup, Tayland ve Hint mutfaginin sicak
baharatlar1  ile essiz  bir  lezzete
dontstiirilmiistiir. Daha sonra Sorha, Bala,
Lavangi ve Pasa gibi aromatik piring tiirleri
gelistirilmistir (Sarhadi ve ark., 2008).
Celtigin Afganistan tarimi agisindan
onemli bir yonii, tuzlu ve alkali topraklarda
yetistirilmesi ve bu arazilerin 1slah
edilmesinde etkili olmasidir. Ayrica
Afganistan piring tarimi agisindan  ¢ok
elverisli iklim kosullarina sahiptir. Sulama
suyu saglandigr siirece iilkenin tim
bolgelerinde  piring  yetisebilmektedir
(Alamyar ve Boz, 2019; Alamyar ve Boz,
2018). Afganistan’mn Takhar Ili, birgok
bitkinin yetistirilmesine uygun iklim ve
cografi kosullara sahip oldugundan tilkenin
onemli tarimsal merkezlerinden biri olarak
kabul edilmektedir. Ilde faaliyet gdsteren
ciftciler, bugday hasadindan sonra piring
ekimine baslar ve bdylece yilda iki iirlin
hasat etme imkanina sahiptir. Tarimsal
olanaklarin elverigsiz olmast ve piring
isleme tesislerinin yetersizligi, ilde piring

tariminin  tatmin edici  bir  diizeyde
olmamasia yol agmaktadir. Cift¢ilerin
cogunlugu cesitli sorunlarla

karsilasmaktadir. Bunlarin belli baslilari,
tarim makineleri eksikligi, tiretim sirasinda
karsilagilan sorunlar, pazarlama sisteminde
yasanan sorunlar ve tarimsal yayim
hizmetlerinin yetersizligidir. Biitlin bu
sorunlar, ilde son derece yiiksek kalitede
piring yetistirme olanaklar1 varken yurt
disindan piring ithal edilmesine sebep
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olmaktadir.  Afgan  ¢iftgileri  cesitli
platformlarda {rettikleri pirinci  deger
fiyattan satamamalar1  halinde piring
iiretiminden cekileceklerini ifade

etmektedir. Bununla birlikte 6nemli diger
bir sorun da, Taliban orgiitiinlin iilkenin
hemen hemen biitlin alanlarinda giivenligi
tehdit etmesi ve bu durumun tarimsal
iretimi ve ¢iftcileri olumsuz yonde
etkilemesidir. Yine tlilkede hakim olan ve
yerel halkin sik sik  sikayet ettigi
yolsuzluklar da ekonomiyi ve tarim
sektoriinii olumsuz yonde etkilemektedir.
Bu kosullar altinda, Takhar ilinde faaliyet
gosteren piring ¢ift¢ilerinin  iiretim ve
pazarlama sorunlarimin bilimsel
caligmalarla ortaya konulmasi ve ¢oziim
Onerileri iiretilmesi son derece Onemli
olmaktadir (Alamyar, 2018).

Takhar ili, piring tarimi igin elverisli
iklim kosullarina ve genis tarim arazilerine
sahip olan illerden biridir. Bu 6zellikler ilde
piring iretimini tesvik etmektedir. Ancak
ayn1 zamanda pirin¢ lretiminde, hasatta,
ambalajlamada ve pazarlara erisimde
onemli sorunlarin yasanmasindan dolay1 bu
konularda 6nemli ¢aligmalarin yapilmasi
gerekmektedir. Cizelge 1°de Takhar ili ve
ilgelerinde piring yetistirilen alanlar ve
dretim miktarlart goriilmektedir (Takhar
Tarmm 11 Miidiirliigii, 2017). Takhar ilinde
2016-17 yilindaki piring ekim alan1 46.867
hektar olup, bu alandan 144.519 ton piring
iretilmistir. Bir sondaki 2017-18 {iretim
doneminde piring ekim alan1 11.367 hektar
azalmasina ragmen liretim miktar1 4.591 ton
artmistir. Son yillarda ilde en ¢ok piring
ireten Darqad ilgesi kirsalinda teror
nedeniyle giivensizlik artmis ve piring
hasatinda c¢esitli sorunlar yasanmuistir.
Bunun sonucunda ilgede piring ekim
alanlart1 14.500 hektardan 8.000 hektara
diismistiir. Buna ragmen bu ilgenin piring
tiretim miktarinin diger ilgelerden daha ¢ok
oldugu  goriilmektedir. Ilde celtigin
islenmesi ve pirince  doniistiiriilmesi
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genellikle ciftciler tarafindan
yapilmaktadir. Islemede piring 2.5 metre
derinlik ve 3x5 metre uzunlugundaki
kuyulara konulup 7-12 giin boyunca
bekletilmektedir. Sonra biiylik kazanlara
dokiliip karistirlldiktan sonra 3 giin
boyunca giineste kurutulmaktadir. Daha
sonra traktor veya su ile calistirilan
makinelerle iki kez cilalandirma ve
beyazlatma islemi uygulanmaktadir. Piring
beyazlatildiktan sonra, biiyiik torbalarda 70
kg'lik paketler haline getirilerek pazara arz
edilmektedir. Bu piring dnce yerel pazarlara
daha sonra da ulusal pazarlara
satilmaktadir. Miisterilere sunulan bir
kilogram pirincin fiyatt 55 Afgani’dir. Bu
fiyat 30.11.2018 itibariyle $0.72 Amerikan
Dolarina esdegerdir. Takhar ilinde iretilmis
piring hem il igerisinde tiiketilmekte hem de
piring yetistiremeyen diger illere (Jawjan,
Faryab, Mazar, Logar, Badakhshan ve
Kabil) dagitilmaktadir (Takhar Tarim 1l
Midiirliigti, 2017). Bu caligmanin amaci,
Afganistan’in Takhar ilinde piring {ireten
ciftcilerin  pazarlamada  karsilastiklar
sorunlart ortaya koymak ve bunlarla ilgili
¢Oziim Onerileri getirmektir. Calismanin
0zel amaglar1 daha ayrintili olarak asagidaki
gibi siralanmaktadir:

1. Piring ireticilerinin pazarlamada
karsilastiklar1 sorunlari belirlemek ve 6nem
sirasina koymak.

2. Piring iiretimi ile ilgili bir SWOT
analizi yaparak giiclii yonler, zayif yonler,
firsatlar ve tehditleri ortaya ¢ikarmak.

3. Pazarlamada karsilagilan sorunlara
uygun ¢oziim Onerileri getirmek.
Aragtirma  sonuglarmin  ¢iftciler,

tarimsal iiretici orgiitleri, Tarim Bakanhig
personeli ve piring pazarlamasi ile ilgilenen
biitin  paydaglar i¢in yararli bilgiler
saglayacag: diisiiniilmektedir. Ilde piring
yetistiriciligli ve pazarlamasin gelistirmek
icin hazirlanacak politikalar ve uygulanacak
stratejilerde  arastirma  bulgularindan
yararlanilmasi1 6nerilmektedir.
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Cizelge 1. Ilgelere gore piring ekim alani ve iiretim miktari

flgeler 2015/ 16 2016/ 17 2017/ 18

Alan (ha) Uretim (Ton) Alan (ha) Uretim (Ton) Alan (ha) Uretim (Ton)
Talokan Merkezi 11450 46474 15911 33884 12250 52438
Baharak 2350 11760 2420 9733 2650 10335
Hojeh Ghar 2060 10403 1200 4826 1210 7625
Dashti Kala 401 1479 550 2212 580 1593
Hojeh Bahawaddin 2430 12757 3530 14198 4200 17640
Dargad 16000 67200 14500 48319 8000 36400
Yangi Kale 469 1559 7900 27905 5280 18480
Chaab 125 438 56 225 0 0
Farkhar 50 150 60 241 110 329
Chal 0 0 20 80 20 70
Bangi 695 2189 720 2896 1200 4200
Toplam 36030 154409 46867 144519 35500 149110

Kaynak: Takhar Tarim Il Miidiirligii, 2017

MATERYAL ve YONTEM

Calismanin ana materyalini ilde agirlikli
olarak piring yetistiren 90 {iiretici ile yiiz
yiize yapilan goriismeler sonucu elde edilen
birincil veriler olusturmaktadir. Ayrica
Takhar ili ve Afganistan ile ilgili genel ve
tarimsal bilgilerin derlenmesinde c¢esitli
kurumlardan saglanan istatistiki veriler,
raporlar ve ikincil kaynaklardan da
yararlanilmistir.  Arastirmanin  sahaya
doniik calismasi1 i¢in uygun bir Ornek
cekmek amaciyla Oncelikle ildeki tarim
teskilatinda gorev yapan personelle On
goriismeler yapilmis ve her yil yaklasik
olarak 3000 ¢iftcinin tarimsal iiretim yaptig1
tespit edilmistir. Bu ciftcilerin arastirmanin
yapildigt donemde piring ekim olasilig
%50 (p= 0.5) olarak kabul edilmistir. Piring
ireten ¢iftgilerden Ornek biiylikliigiliniin
belirlenmesinde evrendeki birey sayisinin
bilinmesi halinde uygulanacak formiil
kullanllmistir ~ (Ustiin,  2019).  Ornek
cekiminde izlenen yontem Alamyar ve Boz
(2019) ve Alamyar (2018) calismalarinda
ayrintili olarak aciklanmaktadir. Anket
formlar1 ise benzer konularda yapilmis
caligmalardan faydalanilarak ve uzman
kisilerin goriisleri alinarak hazirlanmastir.
Ankette yer alan sorularin gecerliligi
arastirmacilar ve Tarim 11 Miidiirliigii
personelinden olusan bes kisilik bir
uzmanlar paneli ile saglanmistir. Anketin
giivenilirligini test edebilmek amaciyla bir
on caligma yapilmistir. Bu ¢alisma sonucu
gerekli diizeltmeler yapilarak ankete son
sekli verilmistir. Anket formu, 2 temel
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boliimden olusmustur. Birinci bdliimde
ciftcilerin sosyoekonomik ozellikleri, ikinci
boliimde piring pazarlamas: ile ilgili
sorunlart ve beklentilerini belirlemeye
yonelik sorular sorulmustur. Arastirmada
veri analizinde 1¢ farkli  yOntem
kullanilmistir. Bunlardan birincisi derleme
calismalarinda izlenen nitel veri analiz
yontemi; ikincisi frekans, yiizde ve standart
sapmadan olusan tanimlayici istatistikler;
ticlincilisii de ilde piring tariminin giiclii
yonleri, zayif yonleri ve bu konudaki
firsatlar ve tehditleri belirlemek {tizere
yapilan SWOT analizidir.

SWOT analizi, bir projede ya da bir ticari
girisimde  kurumun, tekni8in, siirecin,
durumun veya kisinin gii¢lii (Strengths) ve
zaylf (Weaknesses) yonlerini belirlemekte,
i¢c ve dis c¢evreden kaynaklanan firsat
(Opportunities) ve tehditleri (Threats)
saptamak 1i¢in kullanilan stratejik bir
tekniktir. Bu teknik projenin ya da ticari
girisimin hedeflerini belirlemeyi ve amaca
ulagmak i¢in olumlu ya da olumsuz olan i¢
ve dis faktorleri tanimlamay1 gerektirir. Bu
yontem 1960'larda Harvard Universitesi'nin
profesorleri olan Learned, Christensen,
Andrews ve Guth tarafindan gelistirilmistir
(Wikipedi, 2020). SWOT  Analizi
sirketlerde uygulanacak c¢esitli stratejiler
i¢in kullanilmakla beraber ¢esitli endiistriler
ve sektorlerde de bir metodoloji olarak
kullanilmaktadir. Ayrica insan kaynaklar
yonetiminde ve egitim faaliyetlerinde
danismanlar, egitmenler ve egitimciler


https://tr.wikipedia.org/wiki/Harvard_%C3%9Cniversitesi

ISPEC Tarim Bilimleri Dergisi, 5(2): 381-392, 2021

tarafindan sik sik kullanilan bir 6gretim
aracidir (Helms ve Nixon, 2010).

BULGULARI ve TARTISMA
Ciftgilerin sosyoekonomik ozellikleri
Aragtirmaya katilan ¢iftcilerin biiylik
cogunlugu (%97.8) erkektir. Bunun nedeni
ise aragtirma bolgesinde geleneksel aile
yapisinin egemen olmasidir. Bu baglamda
kdye disaridan gelen aragtirmact veya diger
konuklar1 karsilayan ve onlarla ilgilenen
kisiler genellikle erkekler olmaktadir.
Ciftcilerin yas ortalamas1 40 olup ilde
oldukca geng¢ bir tarimsal niifusun oldugu
sOylenebilir. Egitim diizeyi bakimindan
ciftgilerin 6nemli bir kismi1 (%41.1) okuma
yazma bilmemektedir. Isletmede giinliik
calisma stiresi ortalama 7 saat olup,

ciftcilerin ~ %65.6’s1 sadece  kendi
isletmesinde caligmaktadir. Bu ciftcilerin
isletme dist  herhangi bir  gelirleri

bulunmamaktadir. Bu bulgular 1s18inda ilde
gen¢ ve egitim oram diisiik bir niifusun
varligindan sz edilebilir. Ayrica tarim
sektorlinlin son derece Onemli oldugu ve
tarim dig1 istihdam olanaklarinin yeterince
bulunmadig1 sonucuna varilabilir. Uzun
donemli kalkinma politikalarinin
uygulamasinda kadinin toplumdaki yerinin
giiclendirilmesi, genel ve mesleki egitim
diizeyinin yiikseltilmesi, tarimda
verimliligin artirilarak ¢iftcilerin  yasam
standartlarinin ~ iyilestirilmesine ~ dnem
verilmesi gerekmektedir. ilde ortalama
miilk arazi genisligi 10 dekar olup
ciftcilerin ~ %52.2’sinin  ekim  alanim
genisletebilmek i¢in arazi kiralama olanagi
bulunmamaktadir.  Calismaya  katilan
ciftcilerin ortalama degerler olarak, piring
ekim alani 16 dekar, bir dekara atilan tohum
miktar1 13.3 kg, bir dekardan elde edilen
celtik miktar1 734.3 kg ve bir dekardan elde
edilen piring miktar1 420.4 kg’dir. Ayrica
ciftcilerin ailede tiikettikleri piring miktar
yilda  ortalama 490 kg  olarak
hesaplanmigtir. Arastirmanin bu bulgulari
yorede tarim isletmelerinin oldukga kiigiik
oldugu ve iizerinde yasayan koylii niifusa
uzun donemde siirdiiriilebilir bir gelir
saglama olanagindan yoksun oldugu
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anlasilmaktadir. Bu baglamda gec¢imini
tarimdan ve piring iiretiminden saglayan
ciftcilere hazine arazilerinin kiralanmasi ve
iretimde verim ve Kkaliteyi artirmaya
yonelik caligmalarin  yapilmas: gerekir.
Ayrica bolgede piring geleneksel olarak ¢cok
fazla tiiketilen bir iiriindiir. Bu baglamda i¢
tiketimin  tamamen yerli iretimden
saglanmasina yonelik c¢alismalarla yerli
irline olan talep de artirilabilir. Piringte
talep artis1 iiretim ve arzi da artiracagindan

iireticiler acisindan  olumlu  sonuglar
dogurabilir.
Uretilen pirin¢ tiirleri, verimden

memnuniyet ve pazarlama kanallar

Ilde piring iiretimi yapan ciftciler bircok
farkli c¢esit piring yetistirmekle beraber
bunlardan {icli (Sorha ziraati, Sela ve
Lavangi) gerek tat ve kalite, gerekse pisirme
ozellikleri bakimindan tilketiciler
tarafindan daha fazla tercih edilmektedir.
Bu ylizden bunlarin iiretimi de daha fazla
miktarlarda  gerceklesmektedir.  Sorha
ziraati pirinci bolgede ziraati yapilan en eski
piring ¢esitlerinden biri olup, 1993 yilindan
beri yogun bir sekilde tiretilmektedir. Diger
taraftan Sela pirinci ise 2001'den beri
ciftciler  tarafindan  yetistirilmektedir.
Cizelge 2’de iiretilen piring tiirleri ve
pazarlama kanallar1 verilmistir. Cizelgeden
ciftcilerin %88.9’unun Sorha piring tiirini
iiretmekte olduklar1 anlasilmaktadir.
Bunun nedeni bu piring tiiriiniin daha iyi bir
tohum verimine sahip olmasidir. Bu tiiriin
bir dezavantaj1 ise piyasada fiyatinin diger
piringlerden daha diisiik olmasidir. Ancak
bu dezavanta; tiirlin  yetistirilmesine
herhangi bir engel teskil etmemektedir.
Lavangi pirincini  retenlerin  orani
%56.7°dir. Bu pirincin verimi Sorha
pirincine gore daha disiiktiir, ancak
piyasadaki talebi ve fiyat1 en yiiksek olan
tiir budur. Ciftgilerin %701 Sela pirinci
tiretmekte olup bu tiirlin piyasadaki talebi
ve fiyatt Lavangi pirincine gore daha
distktir. Ciftcilerin  6nemli bir kismi
iretim faktorleri eksikliginden dolay1 diisiik
verim almakta olup %64.4’4 elde ettigi
verimden memnun degildir. Oysa piring
bitkisi yogun bir giibrelemeye ve 6zellikle
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azotlu giibrelere ihtiya¢ duymakta ve bu
giibrelerin uygulanmasi ile bitki ¢ok daha
iyi gelismekte ve verim artmaktadir (Islam
ve ark, 2019). Bu yiizden verimin
artirtlmast igin ¢iftcilerin bagta giibre olmak
lizere cesitli girdiler ~ bakimindan
desteklenmesi son derece Onem arz
etmektedir. Diger taraftan ¢ifteiler, diizenli
bir pazarlama sistemine ve depolara sahip
olmadiklar1 i¢in iriinlerinin tamamini bir
anda piyasaya sunmaktadir. Piring

treticilerinin  %73.3’li  perakendecilere,
%70'1 toptancilara satis yapmaktadir.
Ciftgiler, irilinlerini  toptanciya  ve

perakendeciye sattiklar1 fiyattan memnun
degildir ve irlinlerini daha yiiksek bir
fiyattan satmak i¢in daha iyi bir pazarlama
sistemi arzulamaktadir.

Cizelge 2. Ciftcilerin iiretmis olduklar piring tiirleri, verimden memnuniyet ve pazarlama kanallari

Piring tiirleri, verimden memnuniyet ve pazarlama kanallari Frekans %
Sorha ziraati pirinci

Evet 80 88.9

Hayir 10 11.1
Toplam 90 100.0
Lavangi pirinci

Evet 51 56.7

Hayir 39 43.3
Toplam 90 100.0
Sela pirinci

Evet 63 70.0

Hayir 27 30.0
Toplam 90 100.0
Elde edilen verimden memnuniyeti

Evet 32 35.6

Hayir 58 64.4
Toplam 90 100.0
Toptanciya satanlar

Evet 63 70.0

Hayir 27 30.0
Toplam 90 100.0
Perakendeciye satanlar

Evet 66 73.3

Hayir 24 26.7
Toplam 90 100.0

Piring satis fiyatlarn

Herhangi bir tarimsal {irliniin satis fiyati,
ciftcinin elde edebilecegi gelir diizeyi ve
dolayistyla yasam standardini
etkilemektedir. Ciftciler liretmis olduklari
driinleri ucuz fiyatlardan satmak zorunda
kaldiklarinda yeterli gelir elde
edememektedirler ve bu durum onlarin
iretime devam etmelerini bile risk altina
sokabilmektedir. Bolgede piring fiyatlari
iizerinde etkili olan en Onemli faktorler;
kalite, koku, renk, temizlik ve ithalata
herhangi bir engelin konulup
konulmamasidir. Biitiin bu faktorlere baglh
olarak treticilerin piring satis fiyatlar
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Cizelge 3’te verilmistir. Aragtirma sirasinda
ciftcilerin en ¢ok yakindiklar1 konulardan
biri pirincin ucuz fiyatlardan satilmasidir.
Bolgedeki  piringler  toptancilara  ve
perakendecilere genellikle ucuz fiyatlardan
satilmaktadir. Cizelge 3’te ciftcilerin
%25.6’s1  piringlerini iyl bir  sekilde
temizleyememekte, piringlerde meydana
gelen kirilmalar ve diger kalite bozucu
faktorler nedeniyle kilosunu ancak 0,5
Amerikan Dolar1 ve daha diisiik fiyattan
satabilmekte iken, %61.1’i 0.51-0.6
Amerikan Dolarindan satmaktadir.
Ciftcilerin %13.3’li temiz, kirilmamis ve
kaliteli  piring  yetistirdiginden  0.61
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Amerikan Dolar1 gibi daha iyi bir fiyattan
daha fazla alic1 bulabilmektedir. Bolgede
piring satisinin  fiyat ortalamast 0.5690
Amerikan Dolar1 (SS=0.06289) olarak
hesaplanmustir. Anket  uygulamalari
sirasinda  ¢iftgiler  piring  iirliniiniin

stirdiiriilebilir bir pazarlama zincirine sahip
olmadigini, ulusal ve uluslararasi1 pazarlara
erisimin bulunmadigint ve bu nedenlerle
irlinlerin  yerel pazarlarda ¢ok ucuz
fiyatlardan satildigini belirtmistir.

Cizelge 3. Ciftcilerin piring satig fiyatlari

Piring fiyat1 ($/kg) Say1 %
<0.5 23 25.6
0.51-0.6 55 61.1
>0.61 12 13.3
Toplam 90 100.0

Satig fiyatinin ortalamasi X =0,5690 (Standart Sapma = 0.06289)

Ciftcilerin piring¢ piyasasinda karsilastig
sorunlar

Pazarlama, alicilar1 ve saticilart bir araya
getiren, zaman, yer ve miilk avantajlar
yaratan birgok ticari faaliyetten
olugmaktadir. Ayrica, uygun bir pazarlama
zincirinin kurulmasi, sonuglari orta ve uzun
vadede goriilebilen ve profesyonellik
gerektiren bir siiregtir. Bu siireg, iiretim
kararindan ve  riinlerin  tiliketiciye
ulagtirmasindan Once baslar ve iirlin
satisindan  sonra tiiketici  begenisinin
firmaya doniisiini de kapsamaktadir.
Pazarlamada bilimsel metotlarin
uygulanmasi, sirketlerin karsilastig riskleri
ve belirsizlikleri azaltmaktadir. Pazarlama
stireci kesinlikle sansa birakilmayacak
kadar onem arz etmektedir. Giiniimiizde
diinya pazarlarinda pazarlama stratejilerinin
yaristigi  acikga gorlilmektedir. Dogru
kararlarin alinip uygulanmasi sirketlerin ve
iilkenin bu alanda basarili olmasini
saglamaktadir. Bir¢ok iilkede, pazarlama
hizmetleri i¢in kurallarin ¢ogu yasal
cerceveye dahil edilmistir. Ancak az
geligsmis lilkelerde cesitli tarim iiriinlerinin
pazarlanmasinda birgok sorunlar
yaganmaktadir.  Afganistan’daki  piring
piyasalar1 bu pazarlara 6rnek gosterilebilir.
Gliniimiizde  hizla  gelisen  iretim
teknolojilerinin kullanimi ile tarimsal verim
ve diiretim miktar1 artirilabilir. Uretimin
artirlmasinin amaci1 daha fazla kar elde
etmek, tliketiciye daha kaliteli ve ucuz {irlin
sunmak ve bdylece ekonomide tarimin
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paymi arttirmaktir. Ancak, Afganistan’da
bu hedefe ulasmak miimkiin degildir.
Ciinkii artan tiretim organize bir pazarlama
sistemi  ile  degerlendirilmemektedir.
Tarimsal tirtinlerin kolay bozulabilir bir
nitelikte olmasi, bu turiinlerde etkili bir
pazarlama sisteminin Onemini
artirmaktadir. Pazarlamada ana hizmetler
toplama, isleme ve dagitimdir. Yardimci

hizmetler ise standardizasyon, Kalite
kontrol, ambalajlama, nakliye, risk
yOnetimi, fiyatlandirma, finansman,

muhasebe, satig, reklam, pazar bilgilerinin
toplanmas1 ve dagitimmni kapsamaktadir.
Her bir asamada gerekli hizmetlerin
sorunsuz yerine getirilmesi hem {ireticilerin
iirlinlerini deger fiyattan satmasini hem de
tiiketicilerin bu iriinleri uygun fiyatlardan
tiketmesini saglamaktadir. Ayrica deger
zincirinin her agamasindaki paydaslar da bu
sistemden yararlanmaktadir.

Ciftgilerin piring satiglarindan yeterli

gelir elde edememelerinin  nedenleri
arasinda fiyatlarin  dugiikligi, nakliye
imkanlarinin ~ yetersizligi  ve  ¢esithi

biirokratik engeller sayilabilir. Bir bagka
onemli neden ise hem f{iretici hem de
tiiccarlarin yiliksek vergi yiikiimliiliikleridir.
Tiiccarlar 6zel sektdrdeki en 6nemli alicilar

grubunu olusturmaktadir. Endiistri
kuruluslartyla  birlikte hareket ederek
piringleri {ireticiden alarak fabrikalara

satmaktadir. Genellikle bir veya daha fazla
tirtinle ¢aligmakta olup neredeyse tiim tarim
pazarlarina  erisimleri  vardir.  Piring
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tireticileri mevcut pazarlama sisteminden
memnun degildirler. Ozellikle piring ve
benzeri iirlinleri satarken ¢esitli sorunlarla
karsilagmaktadir.  Ciftcilerin ~ piyasada
karsilastigi  sorunlar  Cizelge  4’te
verilmistir. Cizelgeden arastirmaya katilan
piring ireticilerinin %350'sinin diizenli ve
etkili bir pazarlama sistemi eksikliginden
yakindiklar1  goriilmektedir.  Ciftgilerin
%55.6’s1 yerli pirincin ithal piringle rekabet
edememesi nedeniyle tiriinlerini
toptancilarin  belirledigi fiyattan satmak
zorunda kaldiklarini  belirtmistir.  Yerli
pirincin ithal piring ile rekabet edememesi
bazi durumlarda kalite diislikligiinden
kaynaklanmaktadir. Biitiin bu zorluklar
yerli  {reticiyi  toptanciya ~ mahkim
etmektedir. Ciftgilerin %82.2°si, yerli piring
fiyatlarinin asir1 derecede diisiik olmasi ve
%55.6’s1 da kalitenin diisiik olmasi
nedeniyle ulusal ve uluslararasi piyasalara
erisim imkanlarinin son derece yetersiz
oldugunu  belirtmistir.  Son  olarak
reticilerin %80°1 iilkeye yapilan kosulsuz
ithalatin ve piyasaya talepten fazla piring
sunulmasinin ~ kendi  diretimlerini  ve

satiglarin1  son derece olumsuz yonde
etkiledigini belirtmektedir. Bu baglamda
dreticiler devletten uygun bir piring
pazarlama sistemi kurmasini
beklemektedir. Bu sistemde tiiketicilerin
ithal piring yerine yerli pirinci tiiketmeleri

saglanmalidir. Tiiccarlarin tilkeye
ihtiyactan fazla piring ithal etmesi
engellenmelidir.  Ciftgilerin  ulusal ve

uluslararas1 piyasalarda piring satabilmesi
icin bliytik tiiccarlar ile iletisime gegmeleri,
modern dretim sistemlerini  kullanarak
verim ve kaliteyi artirmalar1 gerekmektedir.
Ayrica piring iretimi ve pazarlamasinda
hilkiimet tarafindan kalite dlgiitlerinin
belirlenmesi ve uluslararasi standartlara
uyulmasi gerekmektedir. Piyasada kalitesiz
piringlerin kaliteli piringlerle karistirilmasi

onlenmelidir. ~ Piring  degirmenlerinin
kurulmasi, triinlerin temizlenmesi,
ambalajlanmasi, kalite simiflandirmasina

tabi tutulmasi, satis etiketlerine pirincin
ozelliklerinin yazilmasi1 ve tiiketicilerin

triin  hakkinda bilgilendirilmesi acilen
¢oziimlenmesi gereken sorunlar
arasindadir.

Cizelge 4. Ciftgilerin piyasada karsilastigi sorunlar

Piyasada karsilagilan sorunlar Frekans %
Pazarlama sisteminin yetersizligi

Evet 45 50.0

Hayir 45 50.0
Toplam 90 100.0
Yerli pirincin ithal piring ile rekabet edememesi

Evet 50 55.6

Hayir 40 44.4
Toplam 90 100.0
Piring fiyatlarinin diisiik olmast

Evet 74 82.2

Hayir 16 17.8
Toplam 90 100.0
Uretilen pirincin diisiik kalitede olusu

Evet 50 55.6

Hayir 40 44.4
Toplam 90 100.0
Piring ithalatinin serbest olmast

Evet 72 80.0

Hayir 18 20.0
Toplam 90 100.0

Ciftcilerin belirtilen sorunlaria ek olarak,
ciftliklere uygun yollarin insa edilmemesi,
piyasanin uzakligi, ciftlikten piyasaya iiriin
aktarimi i¢in ulasim araglarina erisimin
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yetersiz olmasi ve ¢iftlikten piyasaya satilan
tirlinlerin pazarlama maliyetlerinin yiiksek
olmas1 da eklenebilir. Takhar bolgesinde
tiretilen piring bolge i¢in yeterli olup diger
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illere de (Badakhshan, Kunduz, Mazar-i
Serif, Jawzjan ve Kabil) dagitilmaktadir.
Hiikiimet ve ciftcilerin birlikte caligsmalar
halinde, yakin gelecekte Afganistan tahillar
konusunda kendine yeterli bir iilkeye
doniisebilir.
Takhar ilinde piring iiretimi ile ilgili
SWOT analizi

Afganistan’da tarihsel gelisim siireci
icerisinde Takhar ili Onemli bir piring
iiretim merkezi olarak bilinmektedir. Ancak

ilde c¢eltik ve piring {iretiminin il
ekonomisine daha fazla katki
saglayabilmesi i¢in giinimiize kadar

yeterince 6nlem alindig1 sdylenemez. Ilde
celtik ve piring ireticileri tiretim ve
pazarlamada ¢esitli sorunlar yasamaktadir.
Tiiketiciler ise c¢ogunlukla ithal iiriinlere

tireticilerle yapilan miilakatlarla ilde piring
iretim ve pazarlamas1 ile ilgilenen
paydaslari igeren bir SWOT analizi yapmak
olup, bu amacgla Treticilere sorulan
sorulardan elde edilen yanitlar arastirmaci
tarafindan gruplandirilmistir. Cizelge 5’te
Takhar ili piring sektoriiniin giiclii yonleri,
zayif yonleri, firsatlar1 ve tehditleri
belirtilmektedir. Gili¢li yonlerin baginda
ildeki piring yetistirme sistemlerine yonelik
egitim ve yayim ¢aligmalarinin profesyonel
personeller tarafindan verilmesi
gelmektedir. Ciftgilerin yeterli sermayeye
sahip olmamasi ve egitim diizeylerinin
diisiik olmas1 basta gelen zayif yonlerdir.
Hiikiimetin =~ yerli  tarim  {riinlerini
desteklemekte olusu 6nemli bir firsatken
kirsal alanda yasanan giivenlik sorunlari ise

mahkiim  birakilmaktadir.  Arastirmanin en Onemli tehdittir.
amacglarindan  biri  anket  sirasinda
Cizelge 5. Takhar ilinde piring iiretimi ile ilgili SWOT analizi
Giiclii yonler Zayif yonler

*  Yeni piring yetigtirme sistemlerine yonelik
egitim ve yayim calismalar1 profesyonel
personeller tarafindan verilmektedir.

*  Piring liretimi Takhar tarim alanlarinin
%60.5’inde yapilmaktadir.

*  Ciftgiler gogunlukla kendi arazilerini
kullanmaktadir.

*  Bolgede verimli tarim arazileri
bulunmaktadir.

*  Yeralt1 su kaynaklarinin mevcudiyeti.

Ciftcilerin yeterli sermayeye sahip olmamasi.
Ciftgilerin egitim diizeylerinin diisiik olmasi.
Kimyasal giibre ve gelistirilmis tohumlara erisimin
zayif olmasi.

Giivenilebilecek kooperatiflerin bulunmamasi.
Tarim iriinleri i¢in depolama olanaklarinin
bulunmamasi.

Tarim arazisinin pargali olmasi.

Ulusal ve uluslararasi pazarlara erisimin olmamasi.

Firsatlar

Tehditler

*  Yerli tarim iriinlerinin desteklenmesi.

»  Takhar pirincinin herkes tarafindan bilinen bir
tirlin olmasi.

*  Ciftgilerin istifadesine sunulan yeni sulama
kanallarinin insasi.

*  Medyada gesitli tarimsal programlar ve
tarimsal {irlin fiyatlarinin yer almasi.

*  Bolgede kullanilmamusg arazilerin varlig1 ve bu
arazilerin tarim arazisine doniistiiriilmesi.

*  Piringlerin dogru ve diizenli bicimde
temizlenmesi, paketlenmesi ve satilmasi.

*  flin organik piring iiretimi ve yerel pazarlar
icin elverisli olmasi.

Bolgelerde giivenlik sorunlarinin varligi ve
genellikle liretimin merkezden uzak il¢elerde
yapilmast.

Ciftgilerin piring tariminda geleneksel yontemleri
kullanmas.

Ulkeye ¢ok miktarda ve kontrolsiiz piring ithal
edilmesi.

Karliligin diissmesi ile ¢iftgilerin piring liretiminden
vazgecme riski.

Dogal afetler, hastaliklar vb.

Piring tiretiminin il ekonomisi {izerine
olan katkilarin1 artirabilmek icin giiglii
yonler ve firsatlarin degerlendirilmesi, zayif
yonler ve tehditlerin ise bertaraf edilmesi
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gerekmektedir. Ozellikle ilde son yillarda
yayim hizmetlerinin profesyonel kisiler
tarafindan verilmeye baslanmasi, ¢iftcilerin
kendi arazilerine sahip olmasi, arazilerin
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verimli olmast ve su olanaklarinin
bulunmasi bu konuda yapilacak ¢aligmalara
ivme kazandiracaktir. Ayrica ildeki toprak
ve ¢evre kosullarinin organik tarim ve iyi
tarim uygulamalarina yatkin olmasi, bu
firsatin ~ degerlendirilmesi  ile  ilgili
caligmalar1 zorunlu kilmaktadir (Alamyar
ve Boz, 2019). Bu konuda oncelikle tarimin
iilke ekonomisinde onemli bir yere sahip
oldugu diger gelismekte olan iilkelerde
cesitli bitkiler i¢in yiriitiilen organik tarim
ve iyl tarim uygulamalarma iliskin
projelerin benzerlerinin Afganistan’a ve
Takhar iline uyarlanmasi ve bolge kosullar
da gbz Oniinde bulundurularak yiiriirliige
konulmasi son derece 6nemlidir (Tas, 2019;
Aksoy ve ark, 2018; Eryilmaz ve Kilig,
2018a; Eryilmaz ve Kilig, 2018b). Diger
taraftan tiiketicilerin organik ve giivenli
gida  driinleri  tiketme  egilimlerini
belirlemek  i¢in  gerekli  g¢aligmalar
yapilmalidir (Agir ve ark., 2014; Kilig ve
Eryilmaz, 2015; Ayan ve ark., 2017b;
Eryilmaz ve ark., 2018). Bu ¢alismalar, bir
yandan tiiketicileri daha saglikli iiriin
tilkketme konusunda bilin¢lendirerek bu
driinlerin  tiiketimini  artirabilir, diger
taraftan da {treticileri daha saglikli iriin
iiretmeye tesvik edebilir.

SONUC ve ONERILER

Afganistan bir tarim lkesi olup,
niifusunun yaklasik %751 bu sektorde
istthdam edilmektedir. Bu sektordeki en
yiiksek is giliciine sahip olan iilke, iiriinler
acisindan tiketicilerin ithtiyaglarim
karsilayamamaktadir. Bu  sorunlarin
kaynagi, ciftgilerin tarimsal tirlinlerini hasat
eder etmez piyasalara sunmalaridir. Bu
nedenle pirin¢g ve diger tarim iriinlerinin
arzt fazla oldugunda fiyatlar diismekte,
toptancilar ve perakendeciler bu firsati
degerlendirerek cift¢ilerden ucuz fiyatlarla
satin alma firsati bulmaktadir. Yerli
toptancilar ve perakendeciler liriinleri 5-6
ay boyunca saklayarak tekrar pazarlara
sunmaktadir. Boylece ¢iftcilerden daha
fazla kar elde edilmektedir.

Takhar pirincinin iiretim sorunlarina
paralel olarak 6nemli pazarlama sorunlari
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da bulunmaktadir. Bu sorunlar ve ¢oziim
Onerileri 6onem sirasina gore asagidaki gibi
aciklanabilir:

Pirin¢ tariminda en 6nemli sorunlardan
biri Tretilen {riiniin makul fiyatlardan
satilamamasidir.  Ciftcilerin  ulusal ve
uluslararas1 pazarlara erisimleri smnirh
oldugundan frtinlerini  yerel piyasada
olusan kosullar {izerinden pazarlama
zorunlulugu bulunmaktadir. Bu yiizden
iretilen piring ¢ok wucuz fiyatlardan
satilmaktadir. Buna ek olarak, diizenli bir
pazarlama sisteminin olmamasindan dolayz,
toptanc1 ve perakendeciler c¢iftcilerden
istedikleri fiyatta iirlin satin alabilmektedir.

Ilde yerli piring satin almak ve satmak
icin  uygun bir pazarlama sistemi
kurulmahidir.  Ciftcilerin =~ ulusal  ve
uluslararasi erisimini kolaylastirmak ig¢in
stirdiirtilebilir bir deger zinciri
olusturulmalidir. Bununla birlikte yerli {iriin
tilketimini tesvik etmek icin devlete ait
isletmelerde  yerli piring tiiketilmesi
ozendirilmelidir. Devletin ihtiyag
duyuldugunda pazar fiyatina miidahale
ederek {iretici ve tiiketiciyi korumasi
gerekmektedir.

Takhar pirinci ile ilgili bir bagka sorun
pirincin sati fiyatinin ¢ok diisiik olmasidir.
Mevcut fiyat 0.5 ile 0.6 dolar arasindadir.
Ciftcilerin bu fiyatlarda tiretim masraflarini
karsiladiktan sonra kar elde etmeleri zor
olmaktadir. Piring fiyatlarinin diistik olmast
ciftcilerin belirli sayida alic1 tiiccara
mahkiim olmasindan kaynaklanmaktadir.
Diger bir pazar alternatifi olmayan ciftciler
irlinlerini ucuza fiyata satmak zorunda
kalmaktadir. Bu sorunu ortadan kardirmak
icin devlet gerektiginde pazarlara miidahale
etmelidir. Tiiccarlarin ¢iftgileri istismar
ederek {riinlerini ¢ok diisiik fiyatlarda
almasinin Oniline ge¢melidir. Bu c¢alisma
kapsaminda goriisiilen ¢iftciler, Afgan
hiikkiimetinin ~ piring  satig  fiyatlarini
belirlemesini ve fiyatlar1 cift¢i yararina

artirmas1t  gerektigini  savunmusglardir.
Gortismelerde, iilke fiyatlarimin piring
ithalatimi  en aza indirecek yonde

ayarlanmasi gerektigi de vurgulanmistir.
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Piyasada yerli piring ithal piring ile kalite
ve temizlik acilarinda rekabet
edememektedir. Bu baglamda tiiketiciler
yerli piring yerine daha ¢ok ithal pirinci
tercih etme egilimindedir. Bu problemin
¢Ozlimii i¢in Onerilebilecek bir metot, piring
iiretiminin yogun olarak yapildig: illerde

piring fabrikalarinin  kurulmasidir. Bu
fabrikalarin kurulmasiyla ciftciler
tirtinlerini diizglin bir sekilde

temizleyebilecektir. Ulusal ve uluslararasi
standartlarda derecelendirme ve
siniflandirma yapilarak yerli pirincin ithal

pirince karst dezavantajli  durumunun
giderilmesi saglanmalidir.
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